Isinizi Internete Taslyin

5 Adimda ilk Reklam ve Bilyiime — Kontrol Listesi

Videoyu izlerken ya da kendi hizinizda ilerlerken, tamamladiginiz her maddeyi isaretleyin.

0 ilk Reklam Kampanyaniz
C] Hizmet veren yerel bir isletmeyseniz Google Ads'i, gorsel bir trininiz varsa Meta
(Facebookl/instagram) Ads'i deneyin
[:] Gunlik 50-100 TL gibi kiicuk bir butceyle baslayip sonuclari izleyin
O

Reklaminizi yalnizca hizmet verdiginiz sehir ya da boélgeyle sinirlandirin

C] Google Ads icin ads.google.com, Meta Ads icin business.facebook.com Uizerinden Ucretsiz hesap
acin

e Online Siparis ve Odeme
C] WhatsApp siparisleriniz igin iyzico ya da PayTR gibi araclarla tek seferlik 6deme linki olusturun
() Musterinizin bu linke tiklayip kartla giivenle 6deme yapabildiginden emin olun
[:] Web sitenize bir 'Siparis Ver' butonu ekleyip bu linke yonlendirin

[:] Siparigleriniz arttikga tam bir e-ticaret sitesini ileride degerlendirin

e Randevu / Siparis Otomasyonu
C] Randevu ile calisiyorsaniz Calendly gibi Ucretsiz bir aracla online randevu alin
() Siparis ya da talepler i¢in Google Forms ile basit bir form olusturun
[:] Yeni randevu ya da siparis geldiginde WhatsApp ya da e-posta ile otomatik bildirim alin

[:] Sectiginiz araclarin Ucretsiz planinin yeterli olup olmadigini kontrol edin
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o Sonugclari Olgmek

Musterilerinize 'Bizi nereden duydunuz?', ‘Hizmetten Memnun Kaldiniz mi?’ diye sorun
Google Ads ya da Meta Ads panelinizden tiklama ve harcama rakamlarinizi takip edin

Harcadiginiz paraya karsilik ka¢ yeni siparis ya da musteri geldigini karsilastirin

0000

ise yarayan kampanyay! artirin, yaramayani durdurun

ipucu:
Karmasik hesaplara gerek yok — hangi kampanyanin ise yaradigini gériip ona agirlik vermeniz yeterli.

e Musteri Sadakati
Sadik musterilerinize WhatsApp ya da e-posta ile kisa bir tesekkir mesaji gonderin
Basit bir tavsiye sistemi kurun: 'Bir arkadasinizi getirin, ikinize de indirim'’

Duzenli musterilerinize kiiguk bir strpriz indirim tanimlayin

O
O
O
O

isletmenizi internete tasidiniz, bulunabilir hale getirdiniz ve ilk bilyiime adimlarini attiniz. Seviye 2'de

Yeni musteri kazanmanin, mevcut masteriyi elde tutmaktan daha maliyetli oldugunu unutmayin

daha ileri konularla karsinizda olacagiz.

Bu adimlari sizin icin yapmamizi isterseniz lttfen bizimle iletisime gecginiz.
heskan.com
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